Hlavni tendence vyvoje obchodu, ubytovani a stravovani od roku 2000 prosinec 2007

2 Obchod (OKEC 50 - 52)
2.1. Popis obchodu

Podle Odvétvové klasifikace ekonomickych Cinnosti je plny nazev této sekce Obchod;
opravy motorovych vozidel a vyrobka pro osobni potiebu a ptfevazné pro domacnost. Kromé
velkoobchodniho a maloobchodniho prodeje sem patii i sluzby souvisejici s prodejem zbozi
(napt. kompletace, tiidéni a baleni zbozi, jeho skladovani) a také zprostiedkovani obchodu,
kterym se rozumi i zajiStovani obchodu na ucet tieti strany. Sekce zahrnuje i opravy
prodavaného zbozi.

2.1.1 Cinnosti v obchod&

Do sekce Obchod; opravy motorovych vozidel a vyrobki pro osobni potiebu a prevazné
pro domacnost se zatazuji nasledujici odvétvové ¢innosti:

e Obchod, opravy a udrzba motorovych vozidel; maloobchodni prodej pohonnych hmot
(OKEC 50);

e Velkoobchod a zprostfedkovani velkoobchodu kromé motorovych vozidel (OKEC 51);

e Maloobchod kromé motorovych vozidel; opravy vyrobkl pro osobni potiebu a pievaz-
né& pro domacnost (OKEC 52).

2.1.2 Popis ekonomickych subjektii v obchodé a jejich vyvoj

V podnikatelském sektoru bylo v sekei obchodu v roce 2005 zjisténo 218 840 aktivnich
ekonomickych subjektti, v tom 49 091 (tj. 22,4 %) nefinan¢nich podnikd a 169 749 fyzickych
osob. Podle poctu zaméstnancl byly rozdéleny do velikostnich skupin:

- 5 0-49 zaméstnanci — 217 666 podniki, podil na poctu subjektli podnikatelského sektoru
celkem v této velikostni skuping 22,3 %;

- 5 50-249 zaméstnanci — 1 034 podniki, podil na poc¢tu subjektii podnikatelského sektoru
celkem v této velikostni skupiné 13,1 %;

- 5250 a vice zaméstnanci — 140 podniki, podil na poctu subjekti podnikatelského sektoru
celkem v této velikostni skupin€ 9,3 %.

Vice nez tii ¢tvrtiny z celkového poctu obchodnich podniki tvotily v r. 2005 podniky
s 1 zaméstnanou osobou (obvykle samotnym majitelem ), pficemz se tento podil ve sledovaném
obdobi zvysil o 1,4 p.b. Druhou nevétsi velikostni skupinou byly podniky s 2 az 4 zaméstnanci,
avsak za stejnou dobu se podil téchto podnikti naopak snizil o 1,2 p.b.

Pod zahrani¢ni kontrolou putsobilo 14 205 podnikd, coz bylo o Ctvrtinu vice nez
v roce 2000, jejich podil na celkovém poctu podnikli v obchodé celkem se tak v r. 2005 zvysil
o 1,8 p.b. na 6,5 % a byl vyssi nez v podnikatelském sektoru NH. Vyznamné&j$i nez podil na
poctu podnikit byly podily zahrani¢nich subjekti na zameéstnanosti, objemu majetku a
vykonovych ukazatelich (viz déle).
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2.2 Vyvoj zakladnich ukazatelu
2.2.1 Produkce, mezispotieba, HPH a tvorba hrubého fixniho kapitalu (THFK)

Pti hodnoceni vyvoje zdkladnich ukazatelii je tfeba brat v ivahu i skutecnost, Ze
v pribéhu sledovaného obdobi dochdzelo k vyznamnym zménadm, které ve statistice
ozna¢ujeme jako organiza&ni. V obchodé se ve sledovaném obdobi tykaly piedevsim OKEC 50
a 51. U nékterych podnikl totiz pievazila jiz existujici velkoobchodni ¢innost nad maloob-
chodnim prodejem pohonnych hmot, takZe piesly z OKEC 50 do OKEC 51. Tyto zmény
neovlivnily charakteristiky obchodu celkem, narozdil od pfipadli, kdy podnik pftipojil
k obchodni ¢innosti dalsi, kterd vSak nad maloobchodnim, resp. velkoobchodnim prodejem
pohonnych hmot nepfevazila, nicméné ovlivnila zmény charakteru produkce a zejména
mezispotieby (a tim 1 volatilitu statistickych proménnych). K nejvétsi takové zmeéné doslo v r.
2003. Obdobné zmény probihaji ve vSech odvétvich NH a nelze je pii hodnoceni meziro¢nich
zmeén (ale 1 delSiho ¢asového obdobi) vycislit, je proto tieba si je alespoil uvédomovat.

Produkce obchodu rostla ve vSech letech sledovaného obdobi, v priméru realné o
6,9 %, coz bylo o 1,3 p.b. vice nez v celém NH. Variabilita dosahované produkce ¢inila 11,7 %
meéfeno variacnim koeficientem, coz bylo o 2,6 p.b. vice nez v NH. V roce 2005 se obchodni
podniky podilely na tvorbé produkce NH z 9,1 %.

Jen nepatrné niz$im primérnym tempem rostla realné i mezispotieba, jeji vyvoj byl
ale nerovnomérnéjsi, mira variability dosahla 14,1 % a ve srovnani s NH byla vyssi o 3,4 p.b.
Nejvyssi rust o 16,1 % zaznamenala v roce 2003 (viz zmifiované organizacni zmény), v roce
2005 naopak meziro¢né klesla o 3,4 %, a to pfedevsim ve velkoobchodé a maloobchodé. Podil
na mezispotiebé celé ekonomiky cinil vr. 2005 jen 6,5 %, coz odpovida charakteru odvétvi
obchodu.

V souvislosti s téméf stejnym vyvojem produkce a mezispotieby se vyvijela obdobné i
hruba pridana hodnota, kterd se v hodnocenych letech zvySovala v obchod¢ prumérné rocné
o 7,1 % smirou variability 10,5 %. Jeji rGst byl dvojnasobné rychlejsi neZz v ekonomice
celkem, vyssi byla i variabilita (o 4,2 p.b.). Pfispél k tomu zejména rist HPH ve velkoobchodé
(v praméru roéné o 11,0 %). Pro Uplnost doddvame, Ze podil obchodu na NH celkem byl v r.
2005 u HPH nejvyssi ze vSech ukazatelli hodnocenych v této kapitole (13,2 %).

Tab. & 5 Viiv produkce a mezispotieby na HPH v OKEC 50-52, 2001 — 2005

2001 2002 | 2003 | 2004 | 2005
Pirastek HPH
v mil. K& 27 813 8 274 21628 -2 460 49 438
v % 10,2 3,0 7.1 -0,8 17,0
Vliv na HPH v p.b.
Produkce 14,8 5,9 20,5 12,9 12,9
Mezispotieba -4.,6 -2,9 -13,4 -13,7 4,1

*V cenach piedchoziho roku

Obchodni ¢innost, zejména velkoobchodni, neni ndro¢na na investice. V letech 2000 az
2005 dosahla tvorba hrubého fixniho kapitalu v odvétvi obchodu 333,5 mld. K¢ (v cenéach r.
2000), coz predstavovalo 8,2 % THFK celého NH. Dosazeny primérny podil tvorby hrubého
fixniho kapitalu a hrubé pfidané hodnoty 17,2 % byl ve srovnani s primérem za sledované
obdobi v NH (31,8 %) vyrazné¢ nizsi, ve velkoobchod¢ dokonce jen na zhruba tfetinové urovni.
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Ani v ostatnich odvétvich nebylo v Zadném roce dosazeno trovné NH, 1 kdyz v maloobchodé
k ni bylo nejbliz.

Graf & 1 Podil THFK a HPH v OKEC 50-52 a NH (v %) Graf & 2 THFK v mil. K&, OKEC 50-52, stalé ceny

roku 2000
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2.2.2 Zaméstnanost, mzdy a produktivita prace

Velikostné, hodnotime-li odvétvi z pozice poctu osob, které zaméstnava, byl v r. 2005
obchod s podilem 12,5 % druhou nejvétsi sekci NH (za sekci zpracovatelského primyslu).
Vzhledem k poklesu poctu zaméstnancti v NH jako celku v pribehu let 2000 az 2005 a naopak
rustu poctu zaméstnanct v odvétvi obchodu se podil obchodu na celkové zaméstnanosti zvysil
00,5 p.b.

Statistika definuje nékolik zplisobli zapojeni osob do pracovniho procesu. Piedevsim to
jsou zaméstnanci, potom vlastnici podnikd, kteti ve svém podniku pracuji, dale jejich rodinni
prislusnici a konecné pracovnici mimo pracovni pomér, vykonavajici prace na zéklad¢ smluv a
dohod o ¢innosti. Zaméstnanci, podnikatelé a jejich rodinni ptisluSnici pak mohou pracovat

-----

Tab. ¢. 6 Pracovnici odvétvi obchodu dle formy jejich zaméstnani v roce 2005 (stav k 31.12.)

Pocet osob

Pocet pracovniki celkem - fyzické osoby 707 611
ztoho |pocet zaméstnancl 523 804
pocet Zen 352 399

Pocet zaméstnancu ve vedlej§im pracovnim poméru 10 251
Pocet osob pracujicich na dohody (mimo pracovni pomér) 112072

* podnikatelé a rodinni piislusnici jsou zahrnuti pouze v piipadé, ze ve své firme pracuji a tuto praci maji jako své
hlavni zaméstnani

Pro zaméstnanost v odvétvi obchodu je charakteristicky velky podil podnikateld.
K 31.12.2005 mélo 167 702 podnikatelti praci ve svém podniku jako hlavni zaméstnani a
v podnikani jim pomahalo celkem 16 105 rodinnych pfislusnikii, coz dohromady ptedstavovalo
26,0 % celkového poctu pracovnikli obchodu. Dal§im charakteristickym rysem zaméstnanosti
v odvétvi obchodu je vysoky podil Zen, ktery za sledované obdobi navic mirné vzrostl (v r.
2005 se na celkovém poctu podilely cca 50 % oproti 39 % v podnikatelském sektoru NH).
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Témét dvé procenta zaméstnancii obchodu vykondvala k 31.12.2005 svoji Cinnost ve
vedlej$im pracovnim poméru.

Primeérny eviden¢ni pocet zaméstnanct obchodnich podnikl vzrostl v letech 2000 az
2005 o 6,5 %. Z tabulky ¢. 7 je patrné, Ze pokles o 2,7 % v malych podnicich byl piekonan
rustem poctu zaméstnanct ve stiedné velkych a velkych podnicich (o 19,0 %, resp. 25,6 %). 1
pies uvedeny vyvoj pracovala v malych podnicich v roce 2005 stale jeste¢ vice nez polovina
zaméstnanct, jejich podil se vSak snizil ze 63,5 % na 58,0 %. Malé podniky vlastni vétSinou
rezidenti, z ¢ehoz vyplyva, ze odliv zaméstnanct se v hodnocenych letech soustiedil prevazné
do domaécich podniki (pokles o 3,3 %), zatimco v podnicich pod zahrani¢ni kontrolou pfi rstu
0 43,1 % bylo v poslednim sledovaném roce 28,4 % vsech zaméstnancti obchodu, tj. o0 7,2 p.b.
vice nez v roce 2000.

Tab. & 7 Vyvoj zaméstnanosti v odvétvi obchodu

Index v % proti
2000 2004 2005
r.2000 | r.2004
Primérny evidenéni pocet zaméstnancl
(fyzické osoby) 475193 | 489381 | 506048 106,5 103,4
v tom:
ve do 49 zaméstnancl 301 660 291 699 293 357 97,3 100,6
velikostni| 50 az 249 zaméstnancu 79698 | 89877 | 94854 | 1190 | 1055
skupiné: N .
250 zaméstnancu a vice 93835 | 107805 | 117837 125,6 109,3
dle domaci podniky 374 666 356 081 362 223 96,7 101,7
vlastnictvil o 4niky pod zahraniéni kontrolou 100527 | 133300 | 143825 | 1431 | 107.9

Primérna mésiéni mzda zaméstnanct odvétvi obchodu rostla v hodnoceném obdobi
0 6,0 % roc¢né, tj. o 0,3 p.b. pomaleji neZ mzda pracovnikll v celém podnikatelském sektoru
NH. Jednotliva odvétvi obchodu se ve mzdové oblasti od sebe vyrazné lisila. Zatimco ve
velkoobchodé dosahovaly mzdy v priméru témét 130 % mezd podnikatelského sektoru, v
maloobchodé to bylo pouhych 72 % (za celé odvétvi obchodu pak 97 %).

Tab. ¢. 8 Vyvoj priumeérné mésicni mzdy v odvétvi obchodu

Index v % proti
2000 2004 2005
r. 2000 | r. 2004
Pramérna mésic¢ni mzda v K¢ 12470 | 15927 | 16712 134,0 104,9
v tom:

ve do 49 zaméstnanc 11797 | 14604 | 15521 1316 | 106,33

velikostni| 50 az 249 zaméstnancu 16525 | 21013 | 21810 | 1320 | 1038
skupiné: N . ,

250 zaméstnancl a vice 11188 | 15264 | 15572 139,2 102,0

dle domaci podniky 10736 | 13991 | 14700 | 136,9 | 1052

vlastnictvil ,,4niky pod zahraniéni kontrolou 18933 | 21096 | 21777 | 1150 | 1032

Velka diferenciace ve mzdové urovni byla také v jednotlivych velikostnich skupinach
podnikii za obchod celkem. Zejména podniky stfedni velikosti vykazovaly v pruméru o 6 tisic
K¢ vyssi mzdy ve srovnani s podniky malymi a velkymi, coz ovliviioval pfedevSim
velkoobchod. Zaméstnanci stiedné velkych velkoobchodnich podnikt pobirali ve vSech letech
nejvyssi mzdy v odvétvi obchodu (v roce 2005 to bylo 25 766 K¢).
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Graf ¢. 3 Priumérna nomindlni mzda podle velikostni
struktury ekonomickych subjektii v OKEC 50-52 (v K¢)

prosinec 2007

Graf ¢ 4 Prumérna nomindlni mzda podle viastnictvi
ekonomickych subjektit v OKEC 50-52 (v K¢)

20 000 - 20 000 -
16 000 - 16 000 -
12 000 | 12 000 |
8 000 - 8 000 -
4000 - 4000 |
0 04

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2000 2001 2002 2003 2004 2005

m0-49 m@50-249 @250+ ‘ m domaci m zahraniéni

Primérnd mésicni mzda v domdcich podnicich rostla v hodnocenych letech mnohem
rychleji nez v podnicich pod zahrani¢ni kontrolou, piesto byla (vzhledem k jeji velice nizké
vychozi zakladn€) i v roce 2005 hluboko pod urovni mzdy zaméstnanct zahrani¢nich podnik
(032,5 %).

Ukazatelem hodnoticim vykonnost podnikd je produktivita prace, méfend ucetni
ptidanou hodnotou (UPH) na pracovnika. Ta je v odvétvi obchodu (s vyjimkou velkoobchodu)
v disledku velké naroc¢nosti na pracovni silu pomérné nizka. Zatimco v hodnoceném obdobi
pracovnik v podnikatelském sektoru NH vyprodukoval v priméru rocné ucetni pfidanou
hodnotu ve vysi 410 tis. K& v b&Znych cenach, v odvétvi obchodu na n&j piipadla UPH ve vysi
335 tis. K& Pouze v odvétvi velkoobchodu doséhla UPH na pracovnika vysich hodnot neZ
v NH (o 131 tis. K¢) a proti priméru za obchod celkem byla o 206 tis. K¢ vyssi. Shodné ve
vSech obchodnich odvétvich vykazovaly nejnizsi produktivitu prace malé podniky.

Graf ¢ 6 Porovnani vyvoje priumérné mzdy a produkti-
vity prdace v podnicich obchodu s 250 a vice zamést.

Graf ¢ 5 Porovnani vyvoje priumérné mzdy a produkti-
vity prdce v podnicich obchodu s 50 — 249 zaméstnanci
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Pro posuzovéani vyvoje produktivity prace ve vztahu ke mzddm je vhodné pouzivat
vypocet na zaméstnance. Obecné plati, Ze tempo rustu tohoto ukazatele by mélo byt rychlejsi,
nez tempo rustu mezd. Vzhledem ktomu, ze v odvétvi obchodu je pomérné velka cast
podnikatelii, kterd se na tvorbé piidané hodnoty podili, avSak velikost tohoto podilu nezname,
provedli jsme porovnéani vyvoje mezd ve vztahu k vyvoji produktivity pouze u stfedné velkych
a velkych podniki, kde je vliv podnikatelii zanedbatelny. Zatimco ve velkych podnicich rust
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produktivity prace zameéstnancu trvale predstihoval rist mezd (index 2005/2000 byl u
produktivity vyssi téméf o 13 procentnich bodil), ve stfedné velkych podnicich byl rast
produktivity narozdil od vyvoje mezd nevyrovnany a s vyjimkou r. 2001 vzdy nizsi. Je tieba
ale upozornit, ze absolutni hodnota produktivity prace byla v této velikostni skupin€ podnika
nejvyssi.

2.3 Vyvoj finan€nich ukazatelu
2.3.1 Vyvoj a struktura nakladi a vynosi, tvorba zisku, nakladovost

Celkové naklady na ¢innost podnikl v odvétvi obchodu vzrostly od roku 2000 do roku
2005 o 31,4 %. Témér tti Ctvrtiny veskerych nakladd tvofi v obchodnich podnicich néklady
spojené s ndkupem zbozi, které je dale obchodovano. Tyto néklady rostly v uvedenych péti
letech rychleji (33,5 %), takze jejich podil na celkovych nakladech se zvysil ze 74,7 % v roce
2000 na 75,9 % v roce 2005.

Zasadni ¢asti nékladi ocisténych o ndkup zbozi je vykonova spotieba, tedy naklady na
spotfebovany material, energii a sluzby (opravy a udrzovani, najemné, apod.). Tyto naklady
rostly v priméru rocné€ o 5,3 %, takze se jejich podil zvysil ze 49,4 % v roce 2000 na 51,1 %
v roce 2005 (viz jiz zminovany vliv organiza¢nich zmén).

Néklady na pracovni silu (osobni ndklady) rostly v obchodnich organizacich
v hodnocenych letech ze vSech nédkladii nejrychleji, a to o 46,7 %. Jejich podil na nakladech
(bez nakupti zbozi) vzrostl o 3,2 p.b., takze v roce 2005 dosahl 21,6 %.

Ze statistického zjisStovani zaméfeného vyhradné na zjistovani nakladii na pracovni silu
jsou k dispozici udaje o struktufe za vSechna odvétvi NH (nejen podnikatelsky sektor).
V obchodé¢ tvotily v roce 2005 ndklady na mzdy a nahrady mezd (tzv. pfimé nadklady prace)
71 % nakladl na pracovni silu, ¢tvrtina pfipadla na socialni zabezpe€eni zaméstnanct. Toto
rozlozeni jednotlivych slozek nakladi prace odpovidalo i struktufe v celém NH.

Graf & 7 Struktura nakladii prace v OKEC 50-52 v roce 2005
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Rozdilna vSak byla uroven nakladi na jednoho zaméstnance. Zatimco v celém NH
(v€etné nepodnikatelskych sektortl) byl v roce 2000 primérny mési¢ni ndklad na 1 zamést-
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nance 19 905 K¢, v odvétvi obchodu dosahl 20 977 K¢. Vzhledem k rychlejSimu ristu nadklada
v NH nez v odvétvi obchodu se vzajemny rozdil vr. 2005 snizil na necelych 700 K¢&. Pro

cwwvr

(v roce 2005 jen 18 162 K<), nejvyssi v odvétvi financniho zprostfedkovani (54 781 K¢).

Graf & 8 Struktura celkovych ndkladii v OKEC 50-52  Graf & 9 Struktura celkovych vynosii v OKEC 50-52
v roce 2005 v roce 2005
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Celkové vynosy obchodnich podnikii se v letech 2000 — 2005 zvySovaly primérné
ro¢né o 5,8 %. V obchod¢ jsou vynosy témét vyhradné tvoreny trzbami (podil dlouhodobé¢ cca
95 %), v hodnoceném obdobi rostly zhruba stejné jako celkové vynosy, pficemz nejvyssiho
mezironiho rustu bylo dosazeno vroce 2004 (o 8,5%). Prestoze vétSina trzeb byla
v obchodnich podnicich realizovana za prodej zbozi, v prib¢hu sledovaného obdobi se mirné
zvySoval podil trzeb za vlastni vyrobky a sluzby (z 6,4 % na 7,6 %, opét viz vliv organizacnich
zmen).

Nejvétsi ¢ast trzeb je dlouhodobé realizovana malymi podniky s poctem zaméstnanci
niz8im nez 50 osob, avSak jejich podil v disledku nizsi dynamiky klesal ve prospéch velkych
podniki. Prestoze trzby malych podnikt se za hodnocené obdobi zvysily jen o necelych 10 % a
velkych se naopak témét zdvojnésobily, v poslednim roce sledovaného obdobi stale ptipadala
vice nez polovina celkovych trzeb obchodu na malé podniky.

Tempo rustu velkych podnikia urcovaly podniky pod zahrani¢ni kontrolou, jejichz podil
na celkovych trzbach odvétvi se zvysil z 27,8 % v roce 2000 na 38,2 % v roce 2005.

Tab. & 9 Vynosy a ndaklady v OKEC 50-52

2000 2001 2002 2003 2004 2005
Vynosy mil. KE |2 177 355 | 2267 730 | 2342382 | 2495521 | 2723360 | 2887 181
index X 104,2 100,3 106,5 109,1 106,0
y mil. KE 2059844 | 2152825 | 2224614 | 2384840 | 2587675 | 2750319
z toho trzby

index X 104,5 103,3 107,2 108,5 106,3
Naklady mil. KE |2 146 300 | 2221034 | 2292222 |2449809 | 2657 165 | 2819529
index X 103,5 103,2 106,9 108,5 106,1
, , . mil. K& 268 430 266 711 268 508 300 102 326 605 347 209

z toho vykonova spotieba
index X 99,4 100,7 111,8 108,8 106,3
Hospodarsky vysledek | mil. K& 31054 46 696 50 160 45712 66 195 67 652
po zdanéni index X 150,4 107,4 91,1 144,8 102,2
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(31 miliard K¢), naopak nejvyssi v poslednim hodnoceném roce 2005 (téméf 68 miliard K¢).

Tab. ¢& 10 Pocet ziskovych a ztratovych podnikii v OKEC 50-52 v roce 2000 a 2005 dle viastnictvi

2000 2005
Pocet Podil v % Pocet Podil v %
Podniky celkem 240 985 100,0 218 840 100,0
v tom ziskové podniky 187 016 77,6 170 371 77,8
neziskové podniky 53 969 224 48 469 22,2
Podniky domaci 229 736 100,0 204 635 100,0
v tom ziskové podniky 180 097 78,4 160 015 78,2
neziskové podniky 49 639 21,4 44 620 21,8
Podniky zahrani¢ni 11 249 100,0 14 205 100,0
v tom ziskové podniky 6919 61,5 10 356 72,9
neziskové podniky 4 330 38,5 3849 27,1

Vice nez tii ¢tvrtiny podnikd v odvétvi vykazovaly v hodnocenych letech zisk a tento
pomeér se v Case prili§ neménil. V ¢lenéni na rezidentské a nerezidentské subjekty byl podil

ziskovych podnikil po celé sledované obdobi vyssi u rezidentt (v roce 2005 dosahl 78,2 %) nez
u nerezidentl (72,9 %), kde se ale v pribéhu let 2000 - 2005 postupné zvySoval.

Tab. ¢& 11 Rentabilita a nakladovost vynosii v OKEC 50-52

2000 2001 2002 2003 2004 2005
Rentabilita vynosu 1,4 21 21 1,8 24 2,3
Nakladovost vynosii 98,6 97,9 97,9 98,2 97,6 97,7

Nakolik se obchodnikiim podafilo zhodnotit nakoupené zbozi vyjadiuje rozdil mezi
trzbou za prodané zbozi a ndkladem na né¢ vynaloZenym, neboli obchodni marze.

Tab. & 12 Obchodni marze v OKEC 50-52

Absolutné V %
2000 | 2005 "“,do‘/*x 2000 | 2005 |Rozdil
0

Obchodni marze celkem v mil. K& 325932 | 401052| 123,1 16,9 15,8 -1,1
ve do 49 zaméstnanct 214917 | 229699| 106,9| 18,0 17,8 0,2
velikostni| 50 az 249 zaméstnancu 68485| 93396| 1364 151 | 13,0 | -21
skupiné: | 250 zaméstnancd a vice 42530| 77957 183,3| 152 14,5 -0,7
dle domaci podniky 221570 | 242566| 109,5| 16,0 15,4 -0,6
vlastnictvi| podniky pod zahr. kontrolou 104 361 | 158486| 151,9| 191 16,3 | -2,8

Piestoze absolutni hodnota obchodni marze vzrostla v roce 2005 proti roku 2000 o 23 %,
jeji podil na trzbach se snizil o 1,1 p.b. Podle velikostnich skupin k tomu piispély stfedné velké
a velké podniky, jejichz podil na trzbach rostl, ale po celé sledované obdobi mély niz$i marzi
vyjadifenou v procentech a navic jim toto procento jesté klesalo rychleji nez malym podnikim.

Pfi srovnavani rezidentskych a nerezidentskych subjekti platilo totéz o podnicich pod
zahrani¢ni kontrolou.
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2.3.2 Trendy ve struktuie majetku a kapitalu

Celkovy objem majetku odvétvi obchodu v prubéhu sledovaného obdobi postupné rostl,
v r. 2005 byl ve srovnéani s vychozim rokem hodnoceného obdobi vyssi zhruba o pétinu a na
aktivech celého podnikatelského sektoru se podilel 16,9 % (pro srovnani podil G¢etni piidané
hodnoty byl o 1,5 p.b. nizsi). Tti pétiny majetku obchodu celkem byly spojeny s velkoobchodni
ginnosti, vice neZ &tvrtina pripadla na maloobchod a jen 12,5 % na OKEC 50. Obchodni
¢innost nevyzaduje velké mnozstvi stalych aktiv, jejich podil na celkovych aktivech Cinil
v obchodé v priméru 31,3 %, coZ bylo o 23,7 p.b. méné€ neZ v podnikatelském sektoru NH (zde
je patrné souvislost s jiZ zmifiovanou nizsi primérnou mirou investic). Ve struktufe dlouho-
dobého majetku (udaje pouze za pravnické osoby) mély po celé hodnocené obdobi nejvétsi
podil budovy a stavby (v priméru to bylo 53,8 %), na stroje a zafizeni pfipadlo 16,1 % a na
pozemky 10,4 %. Velmi obdobné poméry vykazovala i vSechna jednotliva odvétvi obchodu.

Tab. ¢ 13 Celkova aktiva v obchodé

2000 2001 2002 2003 2004 2005
, . mil. K¢ 940 315 943 321 936 301| 1004 240| 1054 975|1 132 485
Celkova aktiva
index X 100,3 99,3 107,3 105,1 107,3
- . mil. K& 278 268 313 551 305 658 309 755 330649 | 343 338
stala aktiva
index X 112,7 97,5 101,3 106,7 103,8
I . mil. K& 639 025 607 950 607 132 688 201 705863 | 772246
v tom| obézna aktiva
index X 95,1 99,9 113,4 102,6 109,4
. . v . mil. K¢ 23023 21 820 23 511 6 284 18 464 16 901
casové rozliseni
index X 94,8 107,7 26,7 293,8 91,5

Jiz zvySe uvedenych dat vyplyva, ze dominantni roli v celkovych aktivech hraji
v obchod¢€ obéZzna aktiva. V hodnocenych letech rostla v priméru o 3,9 % ro€né. V roce 2001
se sice meziro¢né snizila a v nasledujicim roce stagnovala, dynamiku ale nabrala v roce 2003 a
2005 (mezirocni rist o 13,4 %, resp. o 9,4 %). Velkoobchod mé na obéZném majetku jesté
vétsi podil nez v piipad€ stalych aktiv (v r. 2005 cca 65 %), a to z vEtSi Casti na ukor
maloobchodu (podil jen 24 %). Oproti situaci v podnikatelském sektoru celkem mély
pohledavky i zasoby v obchod¢ nizsi podil na obézném majetku (v NH v praméru 53,0 %, resp.
26,6 %; v obchodé 47,6 %, resp. 16,0 %).

Graf ¢ 10 Struktura aktiv v obchode (v mil. K¢) Graf ¢ 11 Struktura pasiv v obchodé (v mil. K¢)
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Majetek odvétvi byl v priméru z 35,6 % financovan vlastnim kapitdlem, jehoz podil na
pasivech se v hodnoceném obdobi pohyboval v intervalu (29,8 %; 37,4 %). Vyznam ciziho
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kapitalu byl v obchod¢ ve sledovaném obdobi vyssi nez v celém podnikatelském sektoru NH (v
praméru mél na celkovych pasivech podil vyssi o 8,5 p.b.). Obchodni podniky vyuzivaly ve
vetsi mife nez prumérny podnik NH pro zajistovani své podnikatelské Cinnosti z cizich zdroju
zévazky (v priméru za sledované obdobi zhruba z 80 %, v NH z necelych 72 %), naopak méné
si braly bankovni uvéry, jejichz podil byl 13,6 % oproti 18,7 % v NH. Ve struktufe zdvazkl
dominovaly v obchod¢ jesté vice nez v primérném podniku NH kratkodobé zavazky, které
tvotily témét 90 % celkovych zavazkl (v NH jen cca 80 %).

Tab. ¢. 14 Celkova pasiva v obchode

2000 2001 2002 2003 2004 2005
. . mil. K& 940 315 943 321 936301| 1004240| 1054975|1 132485
Celkova pasiva
index X 100,3 99,3 107,3 105,1 107,3
. s mil. K& 280 683 342 990 342 500 358 564 391633| 423013
vlastni kapital
index X 122,2 99,9 104,7 109,2 108,0
i s mil. K& 625 301 566 010 564 409 625 759 638 935| 693 739
v tom | cizi kapital
index X 90,5 99,7 110,9 102,1 108,6
" . . .| mil. K& 34 331 34 322 29 392 19918 24 408 15734
casové rozliseni
index X 100,0 85,6 67,8 122,5 64,5

Z jednotlivych odvétvi obchodu vyuzivaly zavazky nejvice maloobchodni podniky
(jejich podil na cizich zdrojich byl v priméru 81,3 %), bankovnim Uvérim déavaly pfednost
nejvice velkoobchodni podniky (primérny podil 14,1 %), které¢ také mély nejvyssi podil
kratkodobych zdvazkl na zavazcich celkem (93,8 %).

2.3.3 Rentabilita a doba obratu aktiv a jejich sloZek, reproduk¢ni schopnost aktiv

Stejné jako u primérného podniku NH se v obchod¢ podil hospodaiského vysledku po
zdanéni na celkovych aktivech (rentabilita aktiv) v prib¢hu hodnocené¢ho obdobi zvySoval, aby
v poslednim roce dosahl 6,0 % (v NH 6,4 %). V priméru piedstavovala rentabilita aktiv
v obchodé 5,1 %, v NH jen 4,4 %, nebot’ v NH vychézela z nizsich hodnot v r. 2000.

Efektivnost hospodafeni s majetkem vyjadifenou vazanosti kapitalu v aktivech a jejich
jednotlivych formach jsme hodnotili prostfednictvim ukazateli doby obratu, kterd byla
pocitana ve vztahu k vynostim.

Doba obratu celkovych aktiv méla klesajici tendenci a v r. 2005 dosahla hodnoty 141
dni. Ve srovnani s podnikatelskym sektorem celkem byla v priméru za roky 2000 - 2005
zhruba polovi¢ni. Doba obratu stalych aktiv prakticky stagnovala a byla vyrazn¢ krat§i nez
v podnikatelském sektoru NH. To souviselo s jiz uvadénou strukturou majetku, ve které fixni
aktiva hraji mnohem mensi roli nez v ostatnich odvétvich. S vyjimkou meziro¢niho poklesu v r.
2001 stagnovala prakticky 1 doba obratu obéznych aktiv, ktera byla rovnéz krat$i nez v NH
celkem, a to zejména vlivem pohledavek, u zasob byla naopak o 4 dny delsi.

Reprodukéni schopnost aktiv miZzeme hodnotit pouze u subjektli obesilanych

vykazem P 5-01. V obchod¢ dosahla na konci sledovaného obdobi 14 let a byla o 4 roky delsi
nez v podnikatelském sektoru celkem.
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2.3.4 Rentabilita vlastniho kapitalu, zadluZenost, kapitilova pfiméienost

Rentabilita vlastniho kapitalu vzrostla v pribéhu hodnoceného obdobi 0 4,9 p.b. a vr.
2005 dosahla 16,0 % (v priméru 14,2 %). Maximalni hodnota vr. 2004 cinila 16,9 %,
minimdlni v prvnim roce sledovaného obdobi 11,1 %. Pfi¢inou ne zcela rovnomérného vyvoje
rentability byl pfedev§im vyvoj zisku. Ve srovnani s NH celkem byla rentabilita vlastniho
kapitalu v obchod¢ vzdy vyssi, 1 kdyz se v prabéhu let 2000 — 2005 rozdil postupné snizoval
(v 1.2005 byl 2,9 p.b.). Podrobn¢jsi hodnoceni jednotlivych odvétvi viz néasledujici kapitoly, ve
strucnosti lze jen poznamenat, Ze celkovou rentabilitu vlastniho kapitdlu urcoval predevsim
velkoobchod.

Pokud bychom vyjadfovali finan¢ni stabilitu odvétvi celkovou mirou zadluZenosti
pocitanou z podilu cizich zdroji na celkovém kapitalu, jevila by se situace v obchod¢ ve
srovnani s podnikatelskym sektorem horsi (v priméru 61,8 % oproti 53,3 %). M¢la ale — stejné
jako v NH - klesajici tendenci. Vyuzivani cizich zdroji sice ovliviiuje vynosnost kapitalu,
soucasn¢ vSak znamena i riziko podnikatelské ¢innosti. Pokud je Grokova mira ciziho kapitalu
niz8i, nez je rentabilita celkového kapitalu, se zvySujici se mirou zadluzenosti pocitanou
z podilu cizich zdroji na celkovém kapitdlu roste rentabilita vlastniho kapitdlu. V zijmu
zachovani pfijatelné miry vynosnosti vlastniho kapitdlu a nezvySovani rizika plynouciho
z pouzivani ciziho kapitalu se proto doporucuje, aby celkovéa zadluzenost (mira zadluZenosti)
oscilovala okolo 50 %.

Stupen zadluzenosti (resp. kapitdlovou pfiméfenost vyjadienou podilem cizich zdroju a
vlastniho kapitalu) urCovaly v hodnoceném odvétvi pravnické osoby, které vyuzivaly cizich
zdroji mnohem intenzivnéji nez osoby fyzické, ve srovnani s primérnym podnikem NH
celkem byl u nich podil cizich zdroji a vlastniho kapitdlu ve vychozim roce vice nez
dvojnéasobny, v roce koncovém stale jesté o cca 90 p.b. vyssi.

S ptfihlédnutim ke zminovanym piinostim a rizikim vyuzivani ciziho kapitalu mizeme
konstatovat, Ze u pramérného podniku NH byla v r. 2005 situace dobra, primérny obchodni
podnik byl mirné ptedluzen, nicméné tzv. pakovy efekt (pomér vynosnosti vlastniho a
celkového kapitalu) dosahoval v obchodé s vyjimkou r. 2000 stalych hodnot (v priméru 2,3),
které byly vzdy vyssi nez v NH, v praiméru o 1,0 p.b. (hodnoceno pouze v sektoru nefinan¢nich
podniki). Urokové zatizeni se v obchodé postupné snizovalo zhodnoty 42,9 % az na
kone¢nych 11,6 %, coz bylo pomérné blizko doporu¢ované hodnoté 10 %.

2.3.5 BéZn4, pohotova a okamzita likvidita

V odvétvi obchodu doséhla primérna bézna likvidita v obdobi 2000 — 2005 hodnoty
1,5 a od hodnoty v podnikatelském sektoru NH se liSila o + 0,1. Rozdil byl také v tom, ze v NH
dosahly vSechny velikostni skupiny podnikti shodné primérné hodnoty, v obchod¢ se primérna
hodnota jednotlivych skupin podniki liSila (u malych byla 1,7, u stfedné velkych 1,3 a u
velkych 1,2). Nejvyssi béznou likviditu mél z jednotlivych obchodnich odvétvi maloobchod
(1,7), a to z diivodu vyssiho zastoupeni zasob v celkovém obézném majetku.

Primérné pohotova likvidita dosahla spodni hranice intervalu doporu¢ovanych hodnot
(1,0) a byla o 0,1 niz§i nez v NH. I u pohotové likvidity byla v obchod¢ vétsi variabilita
vysledkt jednotlivych velikostnich skupin oproti situaci v celém podnikatelském sektoru NH.
Shodnych vysledki nedosdhla ani jednotlivda obchodni odvétvi, ve velkoobchodé byla
primérna hodnota pohotové likvidity 1,1, v maloobchodé 0,8 a v motoristickém segmentu 0,7.
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Okamzita likvidita v odvétvi obchodu se od doporucované hodnoty liSila jak
v priméru za sledované obdobi, tak i v jednotlivych letech ze vSech typt likvidit nejvice. Tato
situace 1 dosazena uroven 0,3 byla stejna jako u primérného podniku za NH celkem. Stejné tak
dopadlo srovnani i velkych a stiedn€ velkych podnikli (v obchod¢ i NH byla hodnota okamzité
likvidity 0,2), pouze malé podniky NH dosahly hodnoty 0,4, kdezto v obchodé¢ jen 0,3.

Z vyse uvedeného hodnoceni vyplyva, Zze mezi obchodem a podnikatelskym sektorem
NH nebyly u primérnych hodnot jednotlivych typi likvidity zjistény vyznamné rozdily,
pricemz vyvoj v jednotlivych letech sledovaného obdobi byl v obchodé mirn€ stabilngjsi.
Naopak podnikatelsky sektor NH vykazoval oproti obchodu mensi rozdily mezi jednotlivymi
velikostnimi skupinami, a to zejména u bézné a pohotové likvidity.

Mnohem vétsi variabilita vysledkd se vyskytovala mezi jednotlivymi odvétvimi
obchodu a zejména v maloobchodé¢ i mezi velikostnimi skupinami, coz je predmétem
hodnoceni v dalSich kapitolach. Nejvyznamnéjsi rozdil byl zjistén v piipadé bézné likvidity
malych podnikd maloobchodu, které jediné — a to jak z pohledu odvétvového, tak i velikostniho
— splnily kritérium doporuc¢ované hodnoty. Z analyzy ukazatel souvisejicich s vypoctem
jednotlivych typt likvidity 1ze usuzovat na to, ze k tomuto vysledku malych maloobchodnich
podnikii ptispéla vyse zasob. V ostatnich typech likvidity, kde zasoby nevystupuji, totiz tyto
podniky obdobné pozitivnich vysledkl jiz nedosahovaly. A také podil malych podnikli na
celkovych zasobach maloobchodu (63,8 %), byl vys$si nez na ostatnich ukazatelich.
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