
vysoká střední nízká bez vlivu

high middle low not relevant

Nadměrná ekonomická 
rizika 1 390 24,6 1 808 32,0 748 13,2 1 706 30,2

Excessive perceived economic 
risks

Příliš vysoké inovační 
náklady 2 260 38,3 1 629 27,6 511 8,7 1 496 25,4 Innovation costs too high
Nedostatek vhodných 
zdrojů financí 2 400 37,5 1 681 26,3 751 11,7 1 563 24,4

Lack of appropriate sources of 
finance

Nepružnost podnikové 
organizační struktury 212 4,1 779 15,1 1 116 21,7 3 042 59,1

Organisational rigidities within 
the enterprise

kvalifikovaných 
pracovníků 592 10,8 1 046 19,1 1 185 21,6 2 661 48,5 Lack of qualified personnel
Nedostatek informací o 
technologii 133 2,7 566 11,4 1 323 26,7 2 934 59,2 Lack of information on technologii
Nedostatek informací o 
trzích 197 3,8 718 13,8 1 527 29,4 2 753 53,0 Lack of information on markets
Nedostatečná pružnost v 
oblasti regulací a norem 286 5,7 826 16,4 1 126 22,4 2 791 55,5

Insufficient flexibility of 
regulations or standards

Malý zájem zákazníků o 
nové produkty 885 13,9 1 862 29,3 1 332 20,9 2 282 35,9

Lack of customer responsiveness 
to new goods or services

Tab. 17b  Vliv faktorů omezujících inovační aktivitu pro neinovační podniky
                Effect of factors hampering innovation activity for non-inovating en

Omezující faktor

Významnost omezujícícho faktoru (neinovační podniky)                                           
Importance of the hampering factor (non innovating)

Hampering factor
% % % %


